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La gestion de la trésorerie est un élément essentiel dans la gestion de votre entreprise. C’est pourquoi, REVIENT
il est indispensable de suivre réguliérement les paiements de vos clients : de la saisie des réglements & s )MPRESSIONS DES MOUVEMENTS
la relance des clients. STOCK RIAPPROVISIONNEMENT
s 3AISIE DE L INVENTAIRE
La saisie des réglements Suivi des tiers

s 'ESTION DES MODES DE ROGLEMI

Le logiciel vous offre la possibilité de gérer les reglements de facon partielle ou compléte. Votre client paie ORILOVEMENTS 6IREMENTS 4RAI

en totalité ? Associez le réglement a la facture concernée. Votre client regle partiellement ? L'échéancier s 3UIVI CLIENTS SAISIE DES ROGL

du logiciel vous permet d’affecter le montant a la facture correspondante. RELEViS DE FACTURES REMISE |
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Prenez connaissance instantanément des réglements en retard. Un client tarde & payer ? Relancez-le sans RELEVI DE FACTURES RELANCE
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plus attendre ! Sélectionnez le niveau de relance et, d’un simple clic, envoyez-Iui la lettre par e-mail.
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Automatisez vos relances clients
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Quel Iogiciel choisir ? Commerciale Commerciale
2009 PRO vI3
Fichiers clients, fournisseurs et articles Vv v
Gestion des clients, des prospects, des achats, des ventes et des stocks Vv v
Livraison globale ou partielle des commandes clients et fournisseurs
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